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Organizacijas stratégijas izstrades
praktiska seminara programma

Stratégija ir ilgtermina pasakumu plans,
kas versts uz galvena mérka sasniegSanu.
Isteno savas ieceres, darbojoties mérktiecigi!

Kadas ir praktiska seminara prieksrocibas? Praktiskaja seminara teorétiska baze tiks
izmantota tieSi Jusu organizacijas realas situacijas apzinaSanai un tie$i Jusu organizacijas
strat€gijas radiSanai. Tads ir §T seminara mérkis. Seminars neietver no prakses noskirtu teoriju
ar visparigiem piemé&riem, kas tikai attali varétu but saistiti ar Jisu organizacijas realo
situaciju. Jus sanemsiet atbildes uz konkrétiem jautajumiem.

Izstradajot Jsu organizacijas stratégiju, seminara gaita tiks veikta:
e vides analize;
eso$as situacijas analize, izmantojot SVID (angfu valoda - SWOT) metodi;
problému identificésana;
risku analize;
organizacijas pakalpojumu identificgs$ana;
organizacijas vizijas un misijas izstrade vai korekcija;
organizacijas mérku formuléSana.

Péc seminara klients sanems konsultanta sagatavoto apkopojuma dokumentu par seminaru,
kas ietvers seminara gaita izstradatos materialus (viziju, misiju, mérkus, aprakstus),
priekslikumus identificéto problému un risku novérSanai un konkrétu pasakumu planu savas
organizacijas stratégijas istenosanai. Sis pasakumu plans kliis par atslégu Jisu organizacijas
attistibai.

Auditorija:

Praktiskais seminars ir domats organizacijas vaditajiem. Tas biis 1paSi lietderigs
komersantiem, kas ir tikko uzsakusi savu komercdarbibu, ka ar1 tiem, kas v€las parskatit savas
organizacijas darbibu un mérkus. Katra seminara auditorija sastav tikai no vienas
organizacijas parstavjiem — $adi tiek nodrosinats individuals darbs ar katru klientu.

Formats:

10 stundu praktiska seminara programma (2 dalas pa 5 stundam). Intervals starp
seminara dalam ir divas darba dienas, kura laika ir paredz&ts klienta patstavigais darbs.
Apkopojuma dokumentacijas sagatavosanai nepiecieSamais laiks — lidz 5 darba dienam.
Kopgjais pakalpojuma ilgums — lidz 10 darba dienam. Seminara valoda — latvieSu vai krievu
valoda p&c klienta izvéles.

Seminara norises vieta — klienta telpas. Seminarus sagatavos un vadis
Aleksejs Vingovatovs, SIA ,,PM Consulting” valdes loceklis, organizaciju konsultants.

Kontaktdati: +371 29415109, aleksejs.vingovatovs@pmconsulting.lv, www.pmconsulting.lv
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